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投资者

关系活

动类别 

■特定对象调研        □分析师会议  

□媒体采访            □业绩说明会  

□新闻发布会          □路演活动  

■现场参观            □一对一沟通 

■其他（电话会议） 

参与单

位及人

员 

华夏基金：陈凌飞、郭琨研、屠环宇（电话会议） 

宝盈基金：倪也、朱凯、侯嘉敏、张婷（特定对象现场参观调研） 

时间 
2024 年 4 月 12 日 10:00-11:00（电话会议） 

2024 年 4 月 12 日 14:00-15:00（特定对象现场参观调研） 

地点 电话会议、公司 

接待人

员 

董事会秘书：李雄伟 

证券事务代表：陈偲 

投资者

关系活

动主要

内容介

绍 

 

本次投资者关系活动分别以电话会议、现场参观调研的方式进行，接待人

员与投资者进行了沟通交流，主要内容如下： 

 

问题一：公司新能源充电桩业务中直流、交流桩的占比情况、未来趋势如

何？ 



2023 年，公司新能源充电桩业务实现营业收入 5.67 亿元，直流、交流桩

约各占 50%。随着欧美公共充电桩等公共基础设施建设进度加快，以及公司在

产品、市场等方面的全方位布局，直流桩收入占比有望进一步提升。 

 

问题二：公司海外工厂的布局、产能情况如何？ 

公司在越南海防、美国北卡罗来纳州有工厂。 

考虑全球化布局以及国际贸易摩擦风险，越南工厂自 2018 年起开始布

局，2023年公司的越南生产基地在保障交流充电桩产能的同时，新增了直流充

电桩的产能，以充分发挥越南当地的人力和生产成本优势，保持产品的成本竞

争优势。 

面对拜登政府《基础设施法案》提出的新要求，即销往美国市场的充电桩

必须在美国本土生产以获得美国政府补贴，公司 2023 年开始在美国北卡罗来

纳州建立工厂，打造美国本土化生产能力。2023年底，工厂正式建成投产，公

司也成为美国建厂投产且满足美国 NEVI、BABA 法案要求的新能源公司。 

公司采取的生产模式是“以销定产”，即根据销售预测及订单数据制定生

产计划并进行适量备货。公司目前的产能储备充分，若遇订单增长，可随时扩

产应对。 

 

问题三：公司新能源充电桩下游客户主要有哪些类型？ 

新能源充电桩的下游客户按照销售渠道可以分为线上客户、线下客户两

类。 

其中线上是指通过电商平台购买公司充电桩的客户，主要应用场景为海外

家用，主要产品是交流桩。2023年，公司充电桩多次在重要营销节点拿下亚马

逊北美和加拿大类目第一名。全年线上销售充电桩数万台。 

公司新能源充电桩的主要收入来源是线下客户，如新能源充电桩运营商、

车队、能源公司等行业客户，主要产品为直流桩及商用交流桩，这类客户的应

用场景标准化程度高，项目可复制程度强。2023年，公司聚焦欧美市场，突破

重点头部客户，通过打造标杆、样板项目，持续提升品牌效应，拓展数字能源

品牌影响力。 



 

问题四：公司 ADAS标定产品增长快速的原因？ 

随着前装市场 ADAS（高级驾驶辅助系统）渗透率提升，人们对汽车安全

性考虑以及汽车保险公司的推动，后市场对 ADAS 标定需求也随之迅速增长；

同时由于 ADAS 标定需要基于汽车轮胎的定位，对后市场维修流程和检修设备

的集中程度提出了更高要求。 

公司的 ADAS 智能检测标定工具集成自适应巡航控制、车道偏离警告、夜

视、盲点检测等高级辅助驾驶系统的标定功能，通过标定工具、诊断软件和标

定方法的综合集成，可以大幅提高 ADAS 系统的标定效率。ADAS 标定产品单

价较高、应用场景较广，随着汽车智能化渗透率的提升，已成为公司数字维修

业务中增长最快的细分产品。 

 

 

附件清

单 

（如

有） 

无 

备注 

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格遵守公司《信息

披露管理制度》等文件的规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公

平，没有出现未公开重大信息泄露等情况。 

 


